DAMIT SIE VOM WACHSTUM
DES WINDENERGIEMARKTS
PROFITIEREN

AKTUELL!
Mit neuesten Zahlen
und Ergebnissen der
Ausschreibung vom
1. November 2025

IHR BERATER FUR
WINDENERGIE

e Preisfindung in Ausschreibungen
e Aktive Vermarktung

e Kooperationen

e Strategien
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ZUSCHLAGSWERTEN

Bis heute konnten wir fir unsere Kunden in 39 deutschen Ausschreibungen Wind GEBOTSTERMIN 1. November 2025
an Land Zuschlége fur 158 Windprojekte mit 2.701,8 MW sichern und Windparks Prognose
im Wert von insgesamt 315 Mio. Euro vermarkten. Hochster Zuschlagswert

Durchschnittlicher, mengengewichteter
Zuschlagswert: 6,06 ct/kWh

* Trotz einer etwa 1,35-fachen Uberzeichnung erhielten nahezu
alle unserer Kunden den Zuschlag. Mehr als 4.600 MW anderer
Bieter bekamen keinen Zuschlag!

GEBOTSTERMIN 1. August 2025

Prognose 6,60-6,65 ct/kWh
Hochster Zuschlagswert | a4 el

Durchschnittlicher, mengengewichteter
Zuschlagswert: 6,57 ct/kWh
* Trotz einer etwa 0,65-fachen Uberzeichnung erhielten alle

unserer Kunden den Zuschlag. Mehr als 2.200 MW anderer
Bieter bekamen keinen Zuschlag!

GEBOTSTERMIN 1. Mai 2025

Prognose 6,90 ct/kWh
Hochster Zuschlagswert |24 el

Durchschnittlicher, mengengewichteter
Zuschlagswert: 6,83 ct/kWh

* Trotz einer etwa 0,4-fachen Uberzeichnung erhielten alle
unserer Kunden den Zuschlag. Mehr als 1.500 MW anderer
Bieter bekamen keinen Zuschlag!

GEBOTSTERMIN 1. Februar 2025

Prognose 7,05 ct/kWh

Hochster Zuschlagswert
Durchschnittlicher, mengengewichteter
Zuschlagswert: 7,00 ct/kWh

* Trotz einer etwa 0,2-fachen Uberzeichnung erhielten alle

unserer Kunden den Zuschlag. Mehr als 800 MW anderer
Bieter bekamen keinen Zuschlag!

In allen Ausschreibungen seit Mai 2017 waren
unsere Preisindikationen ebenfalls sehr genau.
Nahezu alle von uns betreuten Kunden haben in
den bisherigen 39 Ausschreibungen Zuschldge
bekommen und das immer nahe den Hochstwerten,
trotz haufiger Uberzeichnungen. Insgesamt waren
es Zuschlage fir 2.701,8 MW.

VERGLEICH UNSERER PROGNOSEN
ZUM ZUBAU WIND AN LAND MIT DEN
IST-WERTEN

2024

Prognose ReRAURYAY

Differenz  -649 MW (-16,7 %)

2023

Prognose RN\
Ist-Wert  RERLYAVA

Differenz ~ +367 MW (+11,5 %)

2022

Prognose ARV
Ist-Wert  [AAREY

Differenz = -97 MW (-4 %)



LEISTUNGEN

e UNTERSTUTZUNG BEI DER
PREISFINDUNG IN
AUSSCHREIBUNGEN

e AKTIVE VERMARKTUNG VON
PROJEKTRECHTEN UND
BIMSCHG-GENEHMIGUNGEN

e AKTIVE VERMARKTUNG VON
REPOWERING-PROJEKTEN

e AKTIVE VERMARKTUNG VON
BESTANDSANLAGEN UND
REPOWERING-PROJEKTEN

e ENTWICKLUNG VON
KOOPERATIONSMODELLEN

o AKTIVE UNTERSTUTZUNG BEI
DER SUCHE NACH PROJEKTEN

e STRATEGIEBERATUNG

e MARKTANALYSEN

e AKTIVE SUCHE VON PARTNERFIRMEN

FALLBEISPIELE

Aktive Unterstiitzung bei der
Findung von Kooperationspartnern

Durch das EEG 2017 zeichnen sich
bei einem kleinen Projektentwickler
und langjahrigen Kunden negative
Entwicklungen auf sein Geschafts-
modell ab. Er beabsichtigt deshalb,
frihzeitig einen Teil seiner Projekt-
pipeline in eine weitere Kooperation
mit einem starken Partner ein-
zubringen. Gemeinsam wird ein
Milestone-Modell entwickelt, dass
seinen Bedurfnissen gerecht wird.
Dabei werden Unternehmen aus-
gewahlt, die als potenzielle Partner
angesprochen werden sollen. Die
Verhandlungen mit mehreren grofien
Akteuren der Branche beginnen und
verlaufen auf ,Augenhohe”. Noch
vor Verabschiedung des neuen EEG
im Juni 2016 wird mit einem fihren-
den Unternehmen der Branche ein
langfristiger Kooperationsvertrag
abgeschlossen. Der Vertrag bringt
fur den Projektentwickler frihzeitig
wirtschaftliche Sicherheit auch bei
Ausschreibungen. Der starke Part-
ner profitiert vom uneingeschrankten
Zugriff auf interessante Windparks -
eine nach unserer Erfahrung klassi-
sche Win-win Situation.

Aktive Vermarktung eines 15-MW-
Windparks (turn key) gemeinsam
mit einem kleinen Projektentwick-
ler - in nur zwei Monaten!

Wir werden vom Projektierer etwa
sechs Monate vor Erteilung der
BImSchG beauftragt, ihn aktiv beim
Verkauf seines Windparks zu unter-
stutzen. Erste Schritte sind die
gemeinsame Festlegung der Ver-
kaufsstrategie, die Erarbeitung

der Verkaufsunterlagen durch uns
und die Identifizierung potenzieller
Kaufer. Nach Erteilung der Bau-
genehmigung wird gemeinsam ein
marktgerechter Verkaufspreis festge-
legt, gezielt werden Investoren durch
uns angesprochen. Aufgrund der
professionellen Vorbereitung kommt
es in kiirzester Zeit zum Verkauf des
Windparks zum festgelegten Preis
ohne Nachlass. Die due dilligence
wird nach drei Wochen erfolgreich
abgeschlossen, die finalen Vertrage
werden wenig spater unterzeichnet.
Zwischenzeitlich erfolgte die Finan-
zierungszusage durch die Bank, der
Bau des Windparks konnte beginnen.
Da die Zinsen bis zur endgtltigen
Fixierung gesunken waren, wurde der
Kaufpreis vertragsgemaf um meh-
rere zehntausend Euro erhcht. Der
gesamte Verkaufsprozess dauerte
nur zwei Monate! Zum Vorteil des
Projektentwicklers, der sehr schnell
Planungssicherheit und seine

gRFAHRUNG

Vergitung bekommen hat und auch
des Investors, der ein wirtschaftlich
interessantes Projekt erwerben und
nach nur zehn Monaten Bauzeit ..turn
key” Uibernehmen konnte.

Strategische Beratung und
Beauftragung zur Akquirierung
von Windparks

Eine international tatige Investoren-
gruppe beabsichtigt, Windparks

in Deutschland turn-key zu er-
werben. Wir erhalten den Auftrag,
eine Marktanalyse zu erstellen und
wirtschaftlich interessante Projekte
zu akquirieren. Vorab werden die
Renditeerwartungen der Investoren
ausflhrlich erortert und es wird
geprift, ob deutsche Windparks diese
Erwartungen Uberhaupt erfillen
konnen. Anschlielend werden ge-
meinsam die Investmentparameter
(u.a. Praferenzen Hersteller und
Anlagentyp, Preisrahmen, Projekt-
grofe, Region) festgelegt, die gezielte
Suche beginnt. Nur acht Wochen
nach Auftragserteilung kommt es zur
Unterzeichnung von Kaufvertragen
Uber insgesamt 24 MW mit dem von
uns gefundenen Projektentwickler.
Der Start einer erfolgreichen Zu-
sammenarbeit. Vier Monate spater
wird bereits ein weiterer Windpark
mit 13 MW durch die Investoren vom
gleichen Verkaufer erworben.



REFERENZEN (AuSszuG)

Bis heute konnten wir fiir unsere
Kunden in 39 deutschen Ausschrei-
bungen Wind an Land Zuschlage fur
158 Windprojekte mit 2.701,8 MW
sichern und Windparks im Wert von
insgesamt 315 Mio. Euro vermarkten.

Abo Wind AG | Finden von
Projektpartnern

Ambau GmbH Stahl und
Anlagenbau | Marktanalyse als
Grundlage fir eine Investitions-
entscheidung (Neuansiedlung])
uber die Fertigung von WEA-
Offshore-Turmen

Bundesverband Windenergie
(BWE) | Ehrenamtliche Tatigkeit
als Vorstand des Landesverbands
Hamburg

Danische und englische Investoren,
Fonds und IPP | Beurteilung von
Windparks in Europa

EnBW | Marktanalyse

Energiekontor | 7 Jahre Beirat,
Vertreter von 102 Kommanditisten
beim Verkauf der Wind-Solar-Bau
KG Anteile

GETPROJECT GMBH & Co. KG |
Marktanalyse Ausschreibungen:
Entwicklung der Gebotspreise bis
Mai 2025 (April-Juni 2024)

Overméhle Consult & Marketing GmbH
Poppenbiitteler Weg 236c¢ - 22399 Hamburg

Tel. +49 (0)40 86 69 36 41
oevermoehle-consult@t-online.de
www.oevermoehle-consult.de

PROWIND GMBH |

Marktanalyse Ausschreibungen:
Entwicklung der Gebotsmengen bis
2028 (Februar-Méarz 2024)

SCANDIAWIND L.L.C. |
Vermarktung des Windprojekts
.Mariah” und PV-Projekte in Texas

STEAG New Energies GmbH |
Marktanalysen, Finden von
Kooperationspartnern

VERBUND Green Power
Deutschland GmbH |
Marktanalyse Ausschreibungen:
Entwicklung der Gebotspreise
2026 und 2028 (Februar 2025)

Vestas Central Europe |
Gemeinsame Pressekonferenz
Hannover Messe 2005 und 2006

WindEnergie Wenger-Rosenau
GmbH | Strategische Beratung,
Vermarktung von Projekten,
Finden von Kooperationspartnern

WindStrom Betriebs- und
Verwaltungs GmbH |

Finden von Partner,

Grindung eines Gemein-
schaftsunternehmens mit

der Enertrag AG

WindStrom Gruppe | Strategische
Beratung, Finden von Partnern im
In- und Ausland, Vermarktung von
Projekten | Unterstitzung eines
Grindungsgesellschafters beim

UMFASSENDE
EXPERTISE IM
WINDENERGIE-
MARKT

Verkauf seiner Beteiligung an einen
strategischen Investor

Wirtschaftsforderungsgesellschaft
Nordfriesland | Studie .. Zukinftige
Marktentwicklung der Onshore-
Windenergie”

AUSSCHREIBUNGEN
WIND AN LAND

Wir unterstitzen unsere Kunden

bei der Preisfindung in Ausschrei-
bungen sehr erfolgreich. Alle von
uns beratenen Kunden haben in den
bisherigen Ausschreibungsrunden
Zuschlage nahe den Hochstwerten
erhalten und das trotz oftmaliger
Uberzeichnungen.

EIGENE STUDIEN

Kurzanalyse des Marktes fiir
Windkraft in Deutschland |

Mehr als 72.600 MW in Deutschland
und 1.136.000 MW weltweit installier-
ter Leistung (Stand 12/2024) zeugen
von einem enormen Aufschwung

der Windenergie. Unsere jahrliche
Marktbefragung mit Prognosen und
Expertenbeitragen bietet einen Aus-
blick auf die zukinftige Entwicklung.
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